
 

 

 المحاضرة الثانٌة

 نظرٌة الطلب

 مفهوم الطلب:

الطلب من مفهوم اقتصادي هو الرغبة فً الحصول على سلعة او خدمة معٌنة مقرونة بتوفر القدرة على 

فالحاجة او الرغبة غٌر مدعومة بتوفر القدرة الشرائٌة لا ٌمكن وبأسعارها المعروفة،  الدفع او القوة الشرائٌة

 ان تظهر فً السوق فً صٌغة طلب.

دخول فً تفصٌل الطلب لابد من تعرٌف من هو الذي ٌقوم به انه الفرد او رب الاسرة اي المستهلك، وقبل ال

 فمن هو المستهلك؟

انه الفرد او رب الاسرة الذي ٌقوم بشراء السلع والخدمات المختلفة بالأسعار السائدة فً السوق من اجل 

لإشباع حاجاته، فهو ٌسلك  المتاحةهلك ٌقوم بتخصٌص موارده اشباع حاجاته او حاجات اسرته. فالفرد المست

 سلوكا اقتصادٌا ٌسعى به لتحقٌق منفعة. 

فطلب المستهلك لٌس مجرد الحاجة التً ٌحس بها الشخص او الرغبة المجردة فً الحصول على السلعة او 

ة فً السوق التً تتمثل فً الخدمة، وانما الرغبة المدعومة بقدرة شرائٌة فً الحصول على السلعة او الخدم

القدرة على الدفع سعر هذه السلعة او الخدمة والاستعداد الحقٌقً لهذا الدفع اي الطلب الفعلً هو الرغبة 

 المقرونة بالقدرة.

عبارة عن العلاقة الدالٌة بٌن السعر والكمٌة التً ٌرغب المستهلكٌن الحصول علٌها من  فالطلب اذن هو

تغٌرات سعر السلعة على الكمٌة  تأثٌرٌوضح لنا وهو  بقانون الطلبالسلعة . وٌطلق على هذه العلاقة 

وخلال مدة زمنٌة معٌنة . دون تغٌر  فً الطلب  منها مع افتراض بقاء العوامل الاخرى ثابتةالمطلوبة 

وقانون الطلب ٌشٌر الى العلاقة العكسٌة بٌن سعر السلعة والكمٌة المطلوبة منها ، لذلك ٌعد السعر متغٌرا 

( الذي ٌمثل ما 1الكمٌة المطلوبة هً متغٌر تابع. وٌمكن التعبٌر عن هذه العلاقة بالجدول رقم )مستقلا و

فً زمن معٌن عند مستوٌات   xالذي ٌوضح الكمٌات المطلوبة من سلعة نطلق علٌه بجدول الطلب و

 الاسعار المختلفة.

 

 

 



 

 

  (1جدول رقم)

 جدول الطلب
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السوقلطلب منحنى ا  

وٌمثل المحور العمودي الصادي السعر وهو المتغٌر المستقل والمحور الافقً الكمٌة المطلوبة من السلعة 

 المتغٌر التابع.

ل وٌمكن تمثٌل كل من سعر السلعة والكمٌة المطلوبة منها بنقطة معٌنة على الشكل البٌانً ، كما فً الشك

 السلعةاعلاه وبالطرٌقة نفسها تمثل النقاط التً تعكس كل نقطة منها الكمٌة المطلوبة من 

  



 

بسعر محدد ونتٌجة لذلك نجد ان هنالك نقاط تنحدر من الاعلى الى الاسفل باتجاه الٌمٌن وبتوصٌل هذه 

 النقاط جمٌعا نحصل على منحنى الطلب .

 :الطلب محددات

 :  سعر السلعة -1

 عكسٌا تأثٌرا الوقائع تشٌر الى ان السعر ٌمارساي ان السعر الذي تباع فٌه السلعة او الخدمة، وكل 

 وارتفاعارتفاع الكمٌة المطلوبة منها ي الى ة ٌؤدعلى الكمٌة المطلوبة، اي ان انخفاض سعر السلع

 منها) قانون الطلب(. ٌؤدي الى خفض الكمٌة المطلوبة او الخدمة ةعسعر السل

 :ٌأتًفٌعود الى ما  اما اسباب العلاقة العكسٌة بٌن السعر والكمٌة المطلوبة

  محدودٌة الدخل، فالفرد المستهلك وبسبب اتساع احتٌاجاته ومحدودٌة الدخل ٌكون من

 مصلحته الحصول على وحده من سلعة معٌنة باقل سعر ممكن.

 و ٌعنً ان رغبة الفرد فً قانون تناقص المنفعة الحدٌة الذي سنتطرق الٌه لاحقا وه

على وحدات اضافٌة من سلعة معٌنة تتضاءل بدءا من الوحدة الثانٌة اي بعد الحصول 

 حصوله على الوحدة الاولى.

  الذي تعطٌه السلعة او الخدمة  للإشباعمعظم السلع لها بدائل تعطً اشباع مماثل او مقارب

لٌة فان المستهلك ٌتحول الى البدائل الاصلٌة ، وهو ٌعنً فً حالة ارتفاع سعر السلعة الاص

 الاخرى ، فتنخفض الكمٌات المطلوبة منها.

 :دخول المستهلكٌن -2

كشرط اساسً لتلبٌة تهلك سالتً ٌحتاجها الم وٌمثل الدخل القوة الشرائٌة اي القدرة على الدفع

لخدمات التً ٌرغب فً الحصول علٌها . وهو وجود علاقة احتٌاجاته، اي الطلب على السلع وا

 العلاقةطردٌة بٌن تغٌر الدخل وتغٌر الكمٌات المطلوبة من السلع الاعتٌادٌة ، ولكن درجة هذه 

. وهنالك نوع من السلع ) الضرورٌة والكمالٌة(فاوت حسب نوع السلع دة بل تتالطردٌة لٌست واح

عنها اذا ارتفع دخله وٌسمى هذا النمط من السلع بالسلع ٌقل طلبه  المستهلك أيالتً ٌتحول عنها 

 الردٌئة مثل الملابس المستعملة.

 لبدٌلة والمكملة:اسعار السلع ا -3

ذي ال للإشباعاو مقارب  هً تلك السلع التً ٌمكن ان تحقق اشباعا مماثلاٌقصد بالسلع البدٌلة 

الغنم وبصورة عامة فان  مثل لحم البقر ولحم للفرد المستهلك ٌمكن ان تعطٌه سلعة معٌنة اخر 

فً ، الاخرى ة من السلعة الاصلٌةبانخفاض سعر السلعة البدٌلة ٌؤدي الى انخفاض الكمٌة المطلو

من السلعة الاصلٌة الاخرى ، حٌن فان ارتفاع سعر السلعة البدٌلة ٌؤدي الى زٌادة الكمٌة المطلوبة 

الكمٌة المطلوبة من السلعة الاصلٌة اي وجود علاقة طردٌة بٌن التغٌر فً سعر السلعة البدٌلة و

 الاخرى بافتراض ثبات سعر السلعة الاصلٌة.

 



 

من  الكامل اما السلع المكملة: فتمثل تلك السلع التً ٌكون وجودها ضرورٌا كً ٌتحقق الاشباع

 ، والبنزٌن والسٌارة.سكر والشايل، مثل االاصلٌة السلعة

وبصورة عامة فان سعر السلعة المكملة ٌصبح جزءا من تكلفة او سعر السلعة الاصلٌة عند 

 الاستعمال اي ان زٌادة سعر السلعة المكملة تؤدي الى خفض الكمٌة المطلوبة من السلعة الاصلٌة

المطلوبة من لى الكمٌات سعار السلع المكملة ععكسٌا ٌمارسه التغٌر فً ا تأثٌرا اي هنالك  

 السلع الاصلٌة.

 اذواق المستهلكٌن وتفضٌلاتهم: -1

ٌمثل هذا المتغٌر متغٌرا نوعٌا ٌصعب قٌاسه وٌلعب الاعلان والتروٌج  دورا اساسٌا على اذواق 

 .وتفضٌلات المستهلكٌن بأذواقٌنة كثٌرا وٌمكن ان ٌتحدد الطلب على سلعة مع المستهلكٌن

 نمط توزٌع الدخل القومً: -5

ٌتاثر الطلب على السلع والخدمات بصٌغة توزٌع الدخل القومً بٌن افراد المجتمع كلما قل حدة 

 طبقات افراد المجتمع كلما ازداد الطلب. التفاوت فً الدخول بٌت

 السكان :  حجم -6

من الواضح كلما ازداد حجم السكان ٌؤدي الى زٌادة الحجم الاجمالً للسلع والخدمات التً تلبً 

احتٌاجاته ، ولكن لكً ٌتحول هذه الاحتٌاجات الى طلب فلابد ان ٌرافق ذلك زٌادة وتوفر القدرة 

حصول على القدرة الشرائٌة لتعبٌر الافراد عن الاحتٌاجاتهم وهو ٌفترض توفر فرص عمل تتٌح ال

 الشرائٌة الازمة.

 

 :التغٌر فً الطلب والتغٌر فً الكمٌة المطلوبة

 :التغٌر فً الكمٌة المطلوبة

التغٌر فً الكمٌة المطلوبة فهو ٌعنً زٌادة او نقص كمٌة محددة نتٌجة تغٌر سعر السلعة نفسها، 

 السلعة.وٌنجم التغٌر فً الكمٌة المطلوبة من سلعة ما عن التغٌر فً سعر تلك 

وبالرسم فان تغٌر  فً الكمٌة المطلوبة ٌتمثل بالانتقال من نقطة الى اخرى على نفس منحنى الطلب 

على نفس المنحنى الطلب ٌعنً Bنقطة الى  A اي الانتقال من نقطة  اي عدم تغٌر منحنى الطلب.

ٌعنً زٌادة  Cالى  Aنقص فً الكمٌة المطلوبة نتٌجة لارتفاع سعر السلعة . بٌنما الانتقال من نقطة 

 الكمٌة المطلوبة نتٌجة لانخفاض السعر.
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 :التغٌر فً الطلب 

مثل بالرسم فً انتقال منحنى وٌت، نفسها عدا سعر السلعةانفا  المذكورةالطلب  محدداتوٌنجم عن 

 .فً حالة انخفاض الطلب والى الٌسار ، الة زٌادة الطلبً حالى الٌمٌن ف بأكملهالطلب 

اولا : فً حالة زٌادة الطلب على السلعة ، وٌتمثل فً انتقال منحنى الطلب علً السلعة الى الٌمٌن 

 :كما ٌلً  نتٌجة

 زٌادة عدد مستهلكً او عدد المشترٌن للسلعة 

  الاعتٌادٌة او عدد المشترٌن للسلعة المستهلكٌنارتفاع دخول. 

  ردئٌةكانت السلعة انخفاض دخول المستهلكٌن اذا. 

  البدٌلة.السلع زٌادة اسعار 

 .انخفاض اسعار السلع المكملة 

  اتجاه السلعة. المستهلكٌنتغٌر فً الاذواق 
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 فً حالة الزٌادة فً الطلب

 

 

الطلب على السلعة ، وٌتمثل فً انتقال منحنى الطلب علً السلعة الى  انخفاضاولا : فً حالة 

 :كما ٌلً  نتٌجة ٌسارال

 عدد مستهلكً او عدد المشترٌن للسلعة نقص 

 الاعتٌادٌة او عدد المشترٌن للسلعة المستهلكٌندخول  انخفاض. 

 ردٌئةكانت السلعة دخول المستهلكٌن اذا  ارتفاع. 

 البدٌلة.السلع اسعار  انخفاض 

 اسعار السلع المكملة. ارتفاع 

  السلعة. ضد المستهلكٌنتغٌر فً الاذواق 
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 D2الى     D1  انخفاض الطلب ٌعنً انتقال منحنى الطلب نحو الٌسار من 


