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 علاقة الاٌراد الكلً بالمرونة

 الاٌراد الكلً ٌساوي السعر * الكمٌة 

 لمشروعان ٌرغب ا ك فلابداو مبٌعاته الكلٌة . لذل ه الكلًدالى تعظٌم اٌرا ٌسعى كل مشروع انتاجً  

. ان الى زٌادة الاٌراد الكلً او تخفٌضه او تثبٌتهدي ارتفاع او انخفاض سعر السلعة سٌؤبمعرفة ما اذا كان 

 فكرة المرونة الطلب السعرٌة توفر الاجابة عن ذلك.

ٌت الاٌراد الكلً ، انما ٌعتمد على مرونة الطلب ان تغٌر سعر السلعة سٌسفر عن زٌادة او تخفٌض او تثب

 السعرٌة كما موضح فً الجدول التالً:

 معامل المرونة طبٌعة الطلب التغٌر فً السعر التغٌر فً الاٌراد

 ارتفاع ارتفاع
 e=0 عدٌم المرونة

 انخفاض انخفاض

احادي او متكافئ  ارتفاع لا ٌوجد تغٌٌر
 المرونة

e=1 
 انخفاض لا ٌوجد تغٌٌر

 ارتفاع ارتفاع
 e<1 واطئ المرونة

 انخفاض انخفاض

 ارتفاع انخفاض
 e>1 عالً المرونة

 انخفاض ارتفاع

لا نهائً المرونة تام  ارتفاع انخفاض الى الصفر
 المرونة

e=& 
 انخفاض زٌادة لا نهائٌة

  

 

حصول تراجع فً  السعرٌة =صفر فان ذلك ٌعنً عدممرونة الطلب  كون معامل : فً حالةالحالة الاولى

ر سٌؤدي الى زٌادة الاٌراد الكلً ، بٌنما السع الكمٌة المطلوبة عند تغٌر سعر السلعة. لذلك فان ارتفاع

 انخفاض السعر الى انخفاض الاٌراد الكلً للمشروع 

اي معامل المرونة  ةاو احادي المرون متكافئ المرونة الطلب على السلعة كون : فً حالةلثانٌةالحالة ا

 الكلً الإٌرادواحد صحٌح ، فان الكمٌة المطلوبة تتغٌر بنفس نسبة تغٌر فً سعر السلعة وهو ٌعنً  ٌساوي

 . لا ٌتغٌر اي ٌظل ثابتا عند ارتفاع او انخفاض السعر.

لب السعرٌة اقل من واحد واكبر من الصفر اي ان منحنى ة: اما اذا كان معامل المرونة الطالة الثالثالح

فان الكمٌة المطلوبة تزداد بنسبة اقل من نسبة الطلب ٌكون واطئ المرونة ان اي الطلب شدٌد الانحدار 

انخفاض سعر السلعة وبالتالً فان الاٌراد الكلً ٌنخفض عند انخفاض سعر السلعة وٌزداد الاٌراد الكلً عند 

 .السعر فً تنخفض بنسبة اقل من نسبة ارتفاعتفاع السعر لان الكمٌة المطلوبة ار
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فان التغٌر النسبً  معامل المرونة اكبر من واحد المرونةاذا كان الطلب على السلعة عالً : الحالة الرابعة

فً حالة انخفاض  سٌزداد ، لذا فان الاٌراد الكلًاكبر فً الكمٌة المطلوبةنسبً  فً السعر سٌؤدي الى تغٌر 

 ارتفاع السعر. السعر وٌنخفض فً حالة 

تمثل حالة نادرة وهً تفترض ان  فأنها، او لا نهائً المرونة : فً حالة الطلب تام المرونة الحالة الخامسة

 من السلعة كما ان البائع ٌمكنه بٌع اي كمٌة بسعر معطى. المستهلكٌن ٌمكنهم شراء اي كمٌة

 

 

 نظرٌة العرض

 وٌمثل البائعٌن 

عرض السوق هو جدول ٌظهر الكمٌات المختلفة من السلعة التً ٌرغب وٌستطٌع المنتجون عرضها للبٌع 

 فً السوق مقابل اسعار مختلفة خلال فترة زمنٌة معٌنة مع بقاء العوامل الاخرى ثابتة.

ه هنالك علاقة موجبة او طردٌة بٌن سعر السلعة والكمٌة المعروضة من قانون العرض: ٌنص على ان

 السلعة مع البقاء العوامل الاخرى ثابتة.

 بماذا تفسر العلاقة الطردٌة بٌن السعر والكمٌة المعروضة؟ 

والذي ٌتحقق بزٌادة سعر السلعة مع ثثبات نتجون مالذي ٌسعى الٌه البائعون وال حاربهدف تعظٌم الا -1

 اسعار المدخلات الاخرى فان الربحٌة المتحققة من انتاج السلعة تزداد.

نفقة او تكلفة الانتاج لان زٌادة انتاج السلعة ما ٌستلزم تحوٌل او سحب المزٌد من مصادر وعناصر  -2

ٌفرض دفع مكافئات اعلى ً ربما كانت تستخدم فً انتاج سلع اخرى الامر الذي اج التالانت

 . اصر الانتاجعنتلك المصادر او  لأصحاب

ج فضلا عن كفاءة هذه المصادر والعناصر فً انتاج سلعة أ مثلا قد تكون اقل من كفاءتها فً انتا -3

، اي قٌام المنتجٌن بزٌادة الامر الذي ٌعنً ارتفاع متوسط تكلفة انتاج وحدة السلعة السلع الاخرى

الكمٌات المعروضة من السلعة فانهم ٌتحملون ارتفاعا مضطردا فً تكلفة انتاجها الامر الذي ٌستلزم 

 زٌادة سعر وحدة السلعة.

 منحنى العرض الفردي: 

من الاسفل الى الاعلى والى الٌمٌن مٌل ى موجب المٌل اي ٌوٌمثل منحنى العرض شكل منحن

قانون  جب المودي. وٌعكس مٌل منحنى العرض وٌطلق على هذا المنحنى منحنى العرض الفر

 المعروضة. السعر والكمٌةبٌن طردٌة مباشرة و العرض الذي ٌنص على وجود علاقة 
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رديفمنحنى العرض ال  

 

 جدول العرض

                                   

 

منتج لسلعة معٌنة وٌظهر هذا الجدول العلاقة الطردٌة الموجبة  وٌمثل الجدول اعلاه جدول العرض

السعر كلما اصبح البائع راغبا ببٌع كمٌة اكبر منها  ، وكلما زادبٌن السعر والكمة المعروضة

 .بط العرض بفترة زمنٌة محددةوٌرت والعكس صحٌح
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